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市场要闻
*   2013年全国期货市场累计成交量为20.6亿手，累计成交额为267万亿元，同比分别增长42.1%和56.3%。其中，中金所占据总成交金额的一半多。深圳地区期货公司代理交易量为2.95亿手，同比增长了42%。代理交易额为44.51万亿元，同比增长了55%，深圳辖区的2013年净利润为5.03亿元，同比增长了28%。

*   新加坡交易所，2013年衍生品合约交投活跃、增长迅猛，全年交易总量增长40％，达到1.12亿份合约，日均交易量约45.9万份合约。
*  2013年，我国内地增资1亿元以上的期货公司有10家；注册资本10亿元“俱乐部”成员增至5家。期货公司并购案例不断，行业集中度提升。期货公司名称“股份”化潮流延续。

*   2013年1月9日，伦敦金属交易所（LME）网站发布公告称，已接纳广发金融交易（英国）有限公司（GFFM）为第一类圈内交易会员。首家中资背景的LME圈内会员由此诞生。GFFM也是继去年11月美国杰富瑞期货公司（Jefferies Bach）退出LME圈内交易后，成为LME圈内会员的首家公司。至此，LME圈内会员数量又维持在了11家。下一步GFFM将继续申请CME清算会员和巴西期货交易所结算会员资格。 
*   2013年1月7日，证监会对外公布了《证券期货业统计指标标准指引》，并于2013年2月1日起施行。《标准指引》的实施一方面基本解决了系统内统计数据口径不一、数出多门等问题，规范了证券期货业统计数据生产和报送工作，提高了统计数据的科学性和一致性；另一方面，填补了行业统计指标标准空白，为后续统计制度和统计标准的建立完善打下了坚实基础。

*   继此前上期所石油沥青期货首批标准仓单生成后，1月15日，石油沥青期货首批厂库标准仓单在山东金石沥青股份有限公司指定沥青厂库生成，首批金石牌沥青厂库标准仓单共5000吨。这标志着石油沥青期货厂库交割工作正式顺利开展。

*  2014年全国证券期货监管工作会议21日—22日在证监会机关召开。中国证监会党委书记、主席肖钢在题为“大力推进监管转型”的讲话中表示，将打破证券、期货、基金等机构业务相互割裂的局面，允许相关机构交叉申请业务牌照；放宽证券期货经营机构准入，扩大行业对内对外开放；同时，最大限度减少对证券期货经营机构具体业务活动和内部事务的管理，支持证券期货经营机构依法自主开展业务与产品创新。

*   1月21日讯，太平洋保险日前发布公告称，中国保监会已批准公司的股指期货投资资格，分别允许太平洋保险（放心保）旗下的太平洋产险、太平洋寿险和太平洋资产管理公司开展股指期货投资业务。至此，太平洋保险所属的子公司成为2014年第一批获准开展股指期货交易的保险公司，也是目前国内少数几个可以开展这一新业务的保险公司。

*   港交所行政总裁李小加2月4日表示，港交所今年将会在商品期货方面推出不同产品，期望推出产品时可与内地交易所合作，或与国际及LME产品互相搭配而综合推出。
*   2月17日瑞银证券正式宣布正在收购普民期货多数股权。瑞银证券将注资人民币9000万元，以持有普民期货95.42%的股权。本次股权转让以及注资申请近期已获监管部门批准。中期协的数据显示，截至2012年年底，普民期货净资产为2770.32万元，以该净资产计算，瑞银证券此次收购普民期货的溢价在240%左右。

*   2月21日，证监会新闻发言人邓舸在举行的例行新闻发布会上表示，中央编办近日批复同意了证监会内设机构和职能调整方案。其中，期货监管一部、期货监管二部合并为期货监管部，此外新设打击非法证券期货活动局（清理整顿各类交易场所办公室）。上述调整方案的其他内容包括，发行监管部、创业板发行监管部合并为发行监管部；上市公司监管一部、上市公司监管二部合并为上市公司监管部；机构监管部、基金监管部合并为证券基金机构监管部；新设立公司债券监管部、创新业务监管部、私募基金监管部等。

深圳证券监管局期货快递

*   2014年1月16日，深圳证监局核准中航期货经纪有限公司拟任财务负责人李勇强的任职资格。
*   2014年1月16日，深圳证监局核准海航东银期货有限公司拟任副总经理何晓东的任职资格。
*   2014年1月16日，深圳证监局核准金瑞期货有限公司期货投资咨询业务资格，经营范围变更为：商品期货经纪、金融期货经纪、期货投资咨询。
*   2014年1月16日，深圳证监局核准上海东证期货有限公司拟任营业部负责人张天悦的任职资格。
*   2014年2月8日，深圳证监局核准中投天琪期货有限公司拟任董事长任春伟的任职资格。
*   2014年2月8日，深圳证监局核准南华期货股份有限公司拟任营业部负责人陈小峰的任职资格。
*   2014年2月8日，深圳证监局核准中投天琪期货有限公司拟任营业部负责人邵诗军的任职资格。
深圳市期货同业协会专递

*   2014年1月初，为保证2014年期货从业人员考试有序进行，协会与中期协继签了期货从业人员巡考协议。
*   2014年1月8日，深圳证券期货业纠纷调解中心（以下简称中心）在中银大厦Ｂ座19楼会议室召开了2014年第一次理事会会议。中心理事长、副理事长及各位理事出席会议，调解员代表付彦女士、邱永红先生及秘书处成员列席会议。会上总结了2013年工作情况，包括顺利完成了中心登记设立、规则制度拟定、调解员遴选培训、会议筹备组织、走访调研和宣传推介等各项工作，协助调解员调解成功两宗纠纷案件。同时提出了2014年的工作计划和关于增加副秘书长人选、中心logo设计等事项。此外，还请了2013年发生的两起纠纷的调解员介绍成功调解的经验。

*   2014年1月15日，深圳市期货同业协会第四届理事会第三次会议于在深圳市福田区中心三路8号卓越时代广场二期14楼中信期货有限公司会议室举行。会议由会长严金明主持，应到理事（或理事代表）20名，实到理事（或理事代表）19名，会议完成了预定议程并形成会议决议如下： 

　　一、一致同意吸收中信银行深圳分行、徽商期货有限责任公司深圳营业部、锦泰期货有限公司深圳营业部、渤海期货有限公司深圳营业部、宏源期货有限公司深圳营业部成为深圳市期货同业协会单位会员。

　　二、审议并通过《2013年度工作报告》、《2014年度工作计划》、《2013年财务工作决算和2014年财务预算报告》及《2014年度会费标准》，提交会员大会审议。

　　三、同意推荐瑞龙期货张学东总经理任协会监事，同意设立营业部专业委员会，提交会员大会审议。

    四、审议并通过了《第四届第二次会员大会会议议程》，并决定大会将于2013年3月中下旬召开。

*   平安期货的协助下，2014年2月11日协会向“中期协联合研究计划（第九期）”提交了名为《IT技术的衍变对期货行业发展的影响》的选题。

*   2014年2月19日，协会参加了深圳证监局组织的《前海资本市场创新与发展座谈会》，会上就前海开展的业务情况、金融创新遇到的障碍、资本市场跨境业务等热点问题进行了讨论。

*   为了更贴近会员，了解会员的实际需求，协会在2014年1、2月期间先后走访了永安营业部、渤海营业部、中信建投营业部、中融汇信营业部、徽商营业部、华泰长城金田路营业部等会员，为将来开展营业部量身定制的服务及期权培训打下基础。

会员动态

*  在2013年度深圳市金融创新奖的评选中，五矿期货研究开发的《“套保通”量化流程管理系统》项目荣获三等奖。

*  在年度金融行业盛会 2013第二届“领航中国金融行业年度评选” 中，中信期货和金瑞期货均荣获“期货行业最佳品牌奖”，中投天琪获得“最具成长性奖”。

*  在和讯网主办的第十一届中国财经风云榜中，金瑞期货荣获“年度最佳产品创新”奖、“年度期货业金牌产业服务”奖和“年度期货业最佳金牌营销”奖；中投天琪荣获“2013年度投资者最满意期货公司”奖与“2013年度金牌IT服务期货公司”奖；招商期货荣获“期货金牌研究所”和“2013年度期货程序化交易突出贡献奖”；在个人方面，中信期货有限公司董事长袁小文女士、金瑞期货卢赣平总经理荣获“年度期货业杰出掌门人”称号。

*   在上海期货交易所评选中，金瑞期货荣获了“交易优胜会员”、“产业服务优胜会员”，并在品种类产业服务中，揽取了铜、铝、锌铅、黄金、白银产业服务优胜会员”奖项。五矿期货也荣获锌、铅、黄金、白银四个品种的产业服务优胜会员奖。

*   在大连商品交易所的评优中，五矿期货荣获“最具成长性会员”奖；招商期货荣获“十大研发团队”称号和“期权业务奖”；中投天琪荣获“市场服务成就”和“十大研发团队”称号。

*   在2013年度郑州商品交易所会员评优中，中信期货荣获“产业服务优秀会员”、“市场发展优秀会员”、“小麦优秀会员”、“白糖优秀会员”、“PTA优秀会员”、“菜籽油优秀会员”、“玻璃优秀会员”、“动力煤优秀会员”；中投天琪荣获“白糖优秀会员”。
*   在2013年度中国金融期货交易所会员评优中，金瑞期货荣获“会员进步奖”；中投天琪荣获“客户管理奖”和“会员进步奖”。

*   1月16日，中国期货业协会日前发布第四届证券期货科学技术奖名单，金瑞期货自主开发的“基于风险透视下的对冲资产管理业务系统”获得三等奖 。 

*   2014年1月，中信期货在包头、武汉、无锡、成都、南昌等地经当地证监局批准设立营业部。

新闻、报告选刊

                要把期货当一份事业来做

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　 卢赣平

　　“对一切来说，只有热爱才是最好的教师，它远远超过责任感。”阿尔伯特·爱因斯坦的这番论断让卢赣平给自己心中的那份“爱”找到了最好的解释。

　　卢赣平—这位金瑞期货的总经理深爱着他所从事的期货业，无论是期货市场、期货公司还是整个期货行业，都已在他心中埋下了深深的根蒂，这让他和期货融为一体。“爱”由此而生，责任也随之而来。

热爱—强大的动力

　　卢赣平和江西的缘分从他的名字中便可看出。他是地道的江西人，并且扎根于江铜集团，而由于江铜集团特殊的企业背景，卢赣平从一开始就与大宗商品交易结下了不解之缘，从而开启了他的期货生涯。

　　和许多期货公司老总不同的是，卢赣平一开始并非金融从业人员，没当过交易员，没炒过单，也没任何金融机构或交易所的从业经历。可以说，卢赣平是个彻彻底底的“实业人”。“我上学学的是选矿专业，跟期货没啥关系。”卢赣平笑言，自己进入期货领域多少有些命运安排的成分。

　　毕业后，卢赣平供职于江铜旗下的一家电缆厂，从事过生产管理和贸易等工作。由于企业的铜原料需大量进口，所以在做铜贸易的时候，对于进口铜价，就必须要有较好的掌握。关注进口铜，就自然避不开关注LME期铜价格。所以，当时的卢赣平就自然而然地接触到了期货，并且关注期货行情。同时，他所在的电缆厂还与LME有业务关系。而当时的中国，还没有期货市场，大宗商品的进出口贸易价格几乎都要以欧美期货市场的价格为基准，这样的业务往来使卢赣平对期货有了更多的接触机会。

　　从事现货贸易并频繁接触期货领域，这些经历让卢赣平很快就得到了踏足期货业的机会。

　　1993年年底，正值国内市场经济开展最为红火的时期，中国股票市场成交火爆，大宗商品交易市场在各地纷纷抬头。当时江铜的管理者们也察觉到了市场经济带来的大商机。而由于卢赣平对期货行情有一定的接触和了解，领导找到卢赣平，提出两个设想，让他二选一：一是参与股市投资；二是加入期货部，进军期货市场。

　　“因为我做贸易的时候，领导觉得我在这方面还有点天分，所以对于我来说，期货的挑战性更大。于是我就选择进入江铜的期货部。”谈及当年的选择，卢赣平显得很兴奋。

　　就这样，卢赣平正式踏足期货行业。然而，中国期货行业初期发展是极其混乱的。卢赣平回忆道，当时的市场十分混乱，现货、中远期、期货等各类交易所非常多，能达到上百家，各方面都很不规范，又缺乏有效的监管，发生了很多恶性风险事件。但是，屡见不鲜的暴富传奇也让卢赣平体会到了期货市场的神奇。

　　当然，对于一个初入期货圈的毛头小子而言，监管的混乱与各种暴富传奇并不是卢赣平需要关心的事儿。由于工作的原因，他还是把精力更多地投入到了期货行情上。比如，每天晚上看外盘就成了卢赣平新的生活习惯。

　　卢赣平直言，自从进入了期货业，失去最多的就是时间了。白天要和其他职工一样正常上班工作，晚上则要盯着外盘到深夜。这样的生活节奏让他失去了许多和家人共度良宵的时光。“其实，对于国有企业而言，每天按部就班工作就足够了，完全没有必要熬夜盯盘。但我还是坚持天天看外盘，除了热爱，我想不到其他支撑我这样做的理由。”卢赣平动情地说，之所以能进入期货圈，除了机缘，更多的是自己对于期货的兴趣，因为热爱，所以才心甘情愿把宝贵时间放在期货上面。

　　回忆起当年的期货市场，卢赣平感慨万千。“当时的期货交易比现在要原始得多。在信息技术不太发达的90年代初期，期货交易下单方式甚至还是手工报单。”卢赣平回忆说，现在的期货下单只要看准价位，敲敲键盘就行了，以前的手工报单要麻烦多了，甚至还是个体力活。因为交单的柜台大概只有两米宽，交易员却有上百个，交易的时候一定要挤进去递单子。当时很多小女孩都挤不进去，大家都是选一些手比较长、个子比较高、身材比较壮实的小伙子挤进去。“我身材比较壮，当年就经常干这个事情”。

　　从言谈中，期货日报记者体会到了卢赣平那份中国早期期货人的自豪感。

　　在卢赣平的记忆里，那是一段激情燃烧的岁月，激情的背后便是热爱。这热爱不仅仅是对于铜、对于行情、对于价格这些具体工作的热爱，更是对于整个期货市场的热爱。正如卢赣平所说，期货盘面对于许多人来说就是一堆枯燥的数字和曲线，在不参与交易的情况下，每天坚持盯盘到深夜，这样的精神头，是一种能从苦中作乐的精神头。“枯燥的数字和曲线其实都是有生命的，每一个价位跳动的背后都是有巨大的动力来推动的，蕴藏着丰富的信息，只要看到这些东西，你就会觉得期货是多么有趣”。

　　责任—付出再多也值得

　　渐渐地，中国的期货市场开始为初期的恶性发展付出代价，几次清理整顿之后，国内期货市场几乎成了没有流动性的市场。一百多家交易所只剩下三家，可交易的品种屈指可数，交易量还不错的品种三家交易所加起来不过一两个。太多的暴富、暴亏故事让期货市场背上了坏名声。中国期货行业发展遇到了前所未有的困难。但反观同期起步的股票市场，虽然也经历了几起几落，但从未真正远离过投资者。证券行业的快速发展让不少期货界人士开始对中国期货市场失去信心。许多人抱怨，中国期货市场没有未来。于是开始有很多从业者觉得自己的付出是没意义的。

　　但是，卢赣平却坚持了下来。

　　“我觉得我很幸运，因为我特别热爱期货，所以，我觉得我为它付出的任何都是值得的。”这样的信念，让卢赣平一直坚守着这个市场。即使是在期货业加速发展的今天，期货仍难以与信托、证券、保险（放心保）等金融行业相提并论，期货公司的收入比其他金融机构可谓少之又少。卢赣平却一直和身边的期货人说，在中国从事期货，不能把它仅仅当做一项工作，而必须要当一份事业来做，因为大环境决定，短期你不可能要求太多回报。

　　正是基于这样的价值观，金瑞期货近几年来，进步速度非常快。在金融期货时代，券商系期货公司大行其道的背景下，实业背景的金瑞期货仍能找到适合自身发展的道路。没错，金瑞期货就是卢赣平及其员工的事业，一项艰难且步履蹒跚的事业，但因为热爱，这项事业便值得付出。

　　1997年，卢赣平进入金瑞期货，其期货生涯也越走越深。除了保持对期货市场热爱之外，卢赣平对金瑞期货也多了一份真挚的情感。

　　谈及金瑞期货，卢赣平有说不完的话。

　　“金瑞期货这么多年来，对中国期货市场还是有不少贡献的，特别是服务现货产业方面，我们独创的‘反向基差下的保值理论’以及‘铜加工品远期合约点价机制’得到了现货企业和监管层的广泛认可。”卢赣平自豪地说，反向基差下的保值理论给许多逆基差状态下的现货企业提供了套期保值的操作策略，解决了许多企业“怎么套保怎么亏”的难题。而铜加工品远期合约点价机制则把铜期货标准合约和铜杆等加工品关联起来，让许多铜加工品企业可以参与期货市场，锁定经营风险。“这两项成就对我个人而言，是这么多年热爱期货市场的结晶。但我更愿意把它们归为金瑞期货对整个期货市场的成就，依靠这些成就，金瑞期货让许多产业客户得到了实惠，提高了产能，锁定了风险，也成就了金瑞期货多年以来服务实体经济的金字招牌”。

　　2010年，卢赣平升任金瑞期货总经理。三年来，金瑞期货财务报表上的数据翻了三倍，更是成为期货日报评出的2013年度十佳期货公司。

　　想象力—可以无限大

　　卢赣平执掌金瑞期货的这段时期，在增长率不低于每年30%的跨越式发展下，公司的传统业务实现了翻番式的进步。但卢赣平似乎并不满足于现状。卢赣平坦言，自己在期货市场这么多年，深深地感觉到这个市场有近乎无穷的想象空间。“在期货市场，没有什么是不可能的”。

　　之所以有这样的论断，源自卢赣平多年来所经历的那些期货界“大事件”。

　　“给我印象最为深刻的有两件事，一件是在1996年前后发生的‘住友事件’；另一件是2008年的金融危机。”卢赣平回忆道，“住友事件”发生之前，自己还天真地以为只要是较为成熟的市场，期货价格的波幅应该是有限的，风险可控，不会出现离谱的起伏。但“住友事件”后期，铜价短短几天内从2700美元左右开始，以每天200美元左右的速度杀跌，迅速跌到1900美元，这样的跌幅让他一度产生了错觉，以为是自己的软件出了问题。同时，卢赣平也亲眼目睹了个别客户几天之间流动性损失殆尽的惨烈景象。在后来了解到事件全貌之后，卢赣平开始意识到期货市场不存在“Mission Impossible”（不可能完成的任务）。

　　如果说1996年的“住友事件”让人看到期铜价格波动的无限可能性，那么，2008年的金融风暴则让卢赣平再次放大了全部大宗商品行情的想象空间。但是，在连续出现多个品种跌停行情后，且大家都以为金融风暴将使得部分品种崩盘之时，最终的结果却是主要经济体的场内部分几乎没有发生系统性风险，全部安然度过金融风暴。“所以说，期货市场经常能给你意外，充满了想象力。”卢赣平如是评价。

　　想象空间越大，就意味着可以创新的空间越大。想要让无限的风险得到控制，就必须得有无限的创新意识。期货及衍生品是最能施展这项才能的领域了。

　　卢赣平认为，期货公司传统的支柱收入—手续费未来的发展趋势是要趋近于零的，这是不可逆的。要想改变这种现状，就必须要依靠附加的服务来进行创新。于是，监管层放开了投资咨询、资产管理以及风险管理子公司等一系列创新业务。

　　“但是到目前为止，对于大多数拿到牌照的公司而言，几项创新业务几乎都是不赚钱的。”卢赣平说，遇到这样的窘境就需要有一些创新精神来支撑，期货市场的想象空间是无穷的，现在不赚钱的业务未必就永远不赚钱，只要看清行业发展的大趋势，无论赚不赚钱，创新都要继续下去。

　　卢赣平提到了资产管理业务和风险管理子公司业务。他认为，这两项业务看似各自孤立，其实是有联系的，未来完全有打通的可能。首先，风险管理并不仅限于合作套保、基差交易这些传统的服务现货企业的方式，还需要有更高的金融思维加入进去，因为传统的服务方式是子公司利用自有资金来做业务，但自有资金毕竟是有限的。然而，一旦引入金融思维就不一样，因为金融是有杠杆效应的，有了杠杆，想象空间就可以无限放大了。也就是说，把资管产品合理嫁接到风险管理业务上，或利用资管产品设计出风管产品，都是有可能的。“这也是我们金瑞期货一直在研究的一个新课题，也是我们的风险管理子公司定位成金融企业的原因所在”。

　　当然，中国的期货公司创新业务仍处于初期发展阶段，投资咨询尚没有特别好的盈利模式，资产管理还有待一对多的开放，风险管理子公司业务也还缺乏配套的法律政策支持。然而，卢赣平则相对乐观。“就像我们的风险管理子公司业务，在业务进行过程中，我们遇到了很多困难，比如缺乏类似ISDA协议的法律保障，业务始终难以顺畅进行。但直行走不通，我们可以绕行，不管怎么走，先把路走通就好办了。”卢赣平如是说。

　　“把期货当事业来做”，“因为热爱，所以付出再多都是值得的”，卢赣平的这两句话不时回响于耳边，似乎说出了当下国内不少期货人的心声。

也许，回报的日子已经不远了。

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　转自《期货日报》
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